
Commercial Dynamique pour Dixionline - Rejoignez Notre Équipe à Vendargues ! 

Dixionline, un acteur clé dans le domaine des solutions digitales, recherche un(e) Commercial(e) 
talentueux(se) pour promouvoir nos produits innovants et contribuer activement à notre croissance. 
Rejoignez une entreprise et un marché en plein essor. 

Responsabilités : 

· Promouvoir activement les produits et solutions digitales de Dixionline. 
· Organiser et gérer de manière autonome un programme de visites hebdomadaires, en 

ciblant efficacement les clients et les prospects potentiels. 
· Suivi actif du portefeuille prospect et client 
· Élaborer et exécuter des plans d'action pour acquérir de nouveaux clients en cycle court, 

en alignement avec les objectifs de l'entreprise. 
· Prospecter et générer des leads qualifiés en utilisant les outils et supports disponibles. 
· Analyser les besoins et potentiels d'achat des clients et prospects pour proposer des 

plans de communication et solutions digitales sur mesure. 
· Négocier et conclure des ventes en respectant les procédures de vente établies. 
· Assurer un suivi régulier des clients et du marché local, et rapporter l'activité à votre 

manager. 

Profil du Candidat Idéal : 

· Expérience de 2 à 3 ans minimum en vente en cycle court. 
· Profil « Chasseur » avec une expérience en prospection commerciale. 

Compétences Requises : 

· Dynamisme commercial. 
· Excellentes capacités relationnelles. 
· Ténacité et persévérance. 
· Intérêt marqué pour le secteur du digital. 
· Permis B 

Avantages : 

· Package attractif comprenant un salaire fixe et une part variable déplafonnée. 
· Voiture de société, téléphone professionnel et équipement informatique fournis. 
· Carte ticket restaurant 
· Mutuelle d'entreprise. 

Rejoignez Dixionline : Si vous êtes passionné(e) par la vente, le digital, et que vous cherchez à faire 
partie d'une équipe dynamique et innovante, Dixionline est l'endroit idéal pour vous. Envoyez-nous 
votre candidature dès aujourd'hui et prenez part à notre succès ! 

Type d'emploi : Temps plein, CDI, en présentiel et sur le terrain, du lundi au vendredi 

Salaire : 30 000,00€ à 48 000,00€ par an (avec commissions & primes) 

 


